CTA i lejki dla leadow: co dziata w dotacjach ZUS
Od lead magnetu do umowy

Jesli prowadzisz firme i rozwazasz pozyskanie dotacji z ZUS na poprawe BHP, z
pewnoscig wiesz, jak skomplikowany bywa caty proces - od pierwszego kontaktu po
podpisanie umowy. Odpowiednie CTA (wezwania do dziatania) oraz dobrze
skonstruowany lejek sprzedazowy mogq znaczgco zwiekszyc¢ liczbe zgtoszen i
skutecznosc¢ dziatah. W openzus.pl nie tylko pomagamy skutecznie pozyskiwac
dotacje ZUS, ale takze budujemy efektywne Sciezki kontaktu z klientem, ktére
prowadzg od lead magnetu az do wdrozenia inwestycji. Dowiedz sie, jak wyglada
skuteczny proces w pozyskiwaniu leadéw i zamienianiu ich w realne kontrakty dzieki
sprawdzonym metodom.

Jak skutecznie pozyskiwac i konwertowac leady w
dotacjach ZUS?

Pozyskanie dotacji ZUS na poprawe BHP to nie tylko kwestia wypetnienia wniosku -
to strategiczny proces, w ktérym liczy sie kazda interakcja z potencjalnym klientem.
Dla kogo jest ten temat? Przede wszystkim dla przedsiebiorcéw, ktérzy chca
wykorzysta¢ Srodki na poprawe bezpieczehstwa pracy, a takze dla firm doradczych i
integratoréw, ktérym zalezy na efektywnym pozyskiwaniu klientéw. Efekt
biznesowy? Wiecej skutecznych zgtoszen, lepsze wykorzystanie budzetu
dotacyjnego, wyzszy poziom bezpieczehstwa w firmie i realne oszczednosci dzieki
profesjonalnie wdrozonym rozwigzaniom BHP.

Lead magnet i CTA dotacja ZUS - jak przyciagnad
uwage wilasciwych firm?

W Swiecie dotacji ZUS skuteczny lead magnet to podstawa. Moze to by¢ bezptatny
audyt BHP, checklisty do pobrania, webinary czy kalkulator szacunkowej dotacji.
Kluczowe jest, by materiat odpowiadat na realne potrzeby przedsiebiorcy - np. ,Jak
zwiekszy¢ szanse na dotacje ZUS dla dekarzy?” lub ,,Co mozesz sfinansowac¢ w
tartaku?”. CTA dotacja ZUS musi by¢ konkretne i zachecajgce: ,,Sprawdz, na co
mozesz dostac dotacje”, ,Pobierz bezptatng checkliste”, ,Uméw audyt ryzyka”.

Uprawnieni wnioskodawcy to gtdwnie mikro-, mate i Srednie firmy, ktére chcag
poprawi¢ warunki pracy i bezpieczenstwo w przedsiebiorstwie. Typy inwestycji



obejmujg zakup maszyn, urzgdzen poprawiajgcych BHP, systemoéw
zabezpieczajgcych, a takze wdrozenie procedur i szkoleh. Przyktady branz? Dekarze,
stolarze, tartaki, firmy produkcyjne, magazyny - wszedzie tam, gdzie
bezpieczehstwo pracy wymaga realnych inwestycji. Jezeli chcesz zobaczy¢, co
konkretnie mozesz sfinansowad, sprawdz nasz przewodnik dla dekarzy: dotacja ZUS
dla dekarzy - co finansuje ZUS?.

Od lead magnetu do umowy - jak wyglada
skuteczny lejek sprzedazowy w dotacjach ZUS?

Lejek sprzedazowy w dotacjach ZUS to przemyslana sekwencja dziatan, ktéra
prowadzi klienta od pierwszego zainteresowania az do podpisania umowy i
wdrozenia inwestycji. Pierwszym krokiem jest wartosciowy lead magnet - np.
~Kalkulator dotacji ZUS - oblicz swojg szanse”, ,Webinar: Najczestsze btedy przy
wnioskach ZUS”. Kolejny etap to CTA dotacja ZUS - zacheta do pozostawienia
kontaktu, pobrania materiatu lub uméwienia konsultacji.

Nastepnie budujemy relacje: wysytamy spersonalizowane maile, edukujemy o
mozliwosciach i wymaganiach programu, pokazujemy przyktady wdrozen w
podobnych firmach. Dopiero potem przechodzimy do audytu i kosztorysu, a na
koncu - do przygotowania wniosku i podpisania umowy. Efekty? Zdecydowanie
wyzsza konwersja leaddéw na realnych klientéw, mniej pytan i nieporozumien oraz
wieksza satysfakcja obu stron.

Najczestsze btedy i na co zwrdci¢ uwage?

1. Nieprecyzyjne CTA - zbyt ogdlne wezwania do dziatania nie generuja
wartosciowych zgtoszeh.

2. Lead magnet niedopasowany do branzy - checklisty czy poradniki musza
odpowiadac na realne potrzeby np. stolarni czy dekarzy.

3. Brak edukacji klienta - zbyt szybkie przechodzenie do oferty bez wyjasnienia
zasad programu zniecheca do wspétpracy.

4. Niepetny wniosek - pominiecie kluczowych danych lub niezgodnos¢ z
regulaminem ZUS prowadzi do odrzucenia wniosku.

5. Zty dobér inwestycji - proponowanie rozwigzan, ktére nie sg finansowane przez
ZUS, skutkuje stratg czasu i Srodkéw.

6. Opdznienia w komunikacji - brak szybkiej reakcji na zapytania powoduje, ze
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leady ,stygna” i szukajg innych doradcéw.
7. Zaniedbanie follow-upu - brak przypomnieh i informacji o kolejnych krokach
sprawia, ze klient traci orientacje w procesie.

Praktyczne porady

» Sprawdz, czy lead magnet odpowiada na aktualne wyzwania Twojej branzy i
zacheca do kontaktu.

» Weryfikuj dostawce ustug - sprawdz doswiadczenie w pozyskiwaniu dotacji
ZUS, referencje i skutecznos¢ dziatan.

e Zadbaj o regularny kontakt i jasng komunikacje - informuj klienta o kazdym
kolejnym kroku w procesie.

* Przed wystaniem wniosku upewnij sie, ze wszystkie wymagane zataczniki i
dane sg kompletne.

e Po wdrozeniu inwestycji monitoruj efekty i korzystaj z serwisu
posprzedazowego - nie zostawiaj klienta samego po podpisaniu umowy.

Jak pomaga openzus.pl firmom pozyskiwacd
dotacje

W openzus.pl caty proces zaczynamy od audytu ryzyka zawodowego i analizy
potrzeb firmy. Na tej podstawie przygotowujemy kosztorys inwestycji oraz

rekomendacje urzadzenh i rozwigzan, ktére realnie poprawig bezpieczenstwo pracy.
Nastepnie tworzymy kompletny wniosek dotacyjny, dbajgc o zgodnos¢ z
regulaminem ZUS, i prowadzimy klienta przez wszystkie etapy oceny. Po uzyskaniu

dotacji pomagamy w wyborze dostawcéw i wdrozeniu inwestycji, a takze wspieramy

w rozliczeniu projektu. Dzieki temu przedsiebiorca oszczedza czas, minimalizuje
ryzyko btedéw i zyskuje pewnosé, ze dotacja zostanie wykorzystana maksymalnie
efektywnie.

Sprawdz rowniez w kontekscie dotacji ZUS:

» Jedli dziatasz w branzy drzewnej, zobacz, jakie rozwigzania mozesz sfinansowac

dzieki dotacji ZUS dla stolarni i tartakdw.

» Chcesz wiedzied, jak oceniane sg wnioski i jak dziata ranking? Poznaj szczegéty

procesu na stronie jak dziata ranking i ocena wnioskéw przez ZUS-CIOP.
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FAQ

Jakie CTA najlepiej dziataja w kontekscie dotacji ZUS?
Najskuteczniejsze sg konkretne i branzowe wezwania do dziatania, np. ,Uméw
bezptatny audyt BHP” lub , Pobierz checkliste dotacyjng”.
Czy lead magnet musi by¢ ptatny?
Nie, najlepiej sprawdzajg sie bezptatne materiaty edukacyjne, checklisty lub
konsultacje wstepne.
Jak dtugo trwa proces od pozyskania leada do podpisania umowy?
Zazwyczaj od kilku tygodni do kilku miesiecy, w zaleznosci od ztozonosci
inwestycji i gotowosci klienta.
Co jesli klient nie wie, jakie rozwigzania moze sfinansowac?
W openzus.pl wykonujemy audyt i przedstawiamy rekomendacje dopasowane
do specyfiki firmy.
Czy mozna taczy¢ rézne typy inwestycji w jednym wniosku?
Tak, pod warunkiem ze wszystkie sg zgodne z regulaminem programu ZUS.
Jakie sg najczestsze btedy w lejku sprzedazowym dotacji ZUS?
Zbyt ogdlne komunikaty, brak edukacji oraz niedopasowanie lead magnetu do
branzy klienta.

Potrzebujesz skutecznego wsparcia w pozyskiwaniu dotacji ZUS? Napisz do nas -
openzus.pl to Twoéj partner od audytu po rozliczenie. Skorzystaj z naszego
doswiadczenia i sprawdz, jak mozemy pomdc Twojej firmie przejs¢ przez caty proces
sprawnie i bezpiecznie.



