
Przygotowanie listu intencyjnego z dostawcą to jeden z kluczowych elementów skutecznego
zabezpieczenia projektu dofinansowanego z ZUS. To nie tylko formalność, ale realne
narzędzie do oceny ryzyka dostaw oraz zabezpieczenia Twoich interesów – zarówno pod
względem biznesowym, jak i BHP. Dzięki wsparciu openzus.pl zyskujesz pewność, że
dokument spełni wymagania konkursowe oraz pozwoli uniknąć kosztownych pomyłek.
Sprawdź, jak zrobić to dobrze i dlaczego warto mieć nas po swojej stronie.

List intencyjny z dostawcą – klucz do minimalizacji
ryzyka w projektach dotacyjnych ZUS
Przygotowanie listu intencyjnego z dostawcą to jeden z fundamentów skutecznego
wnioskowania o dotacje ZUS na poprawę BHP w firmie. Dla kogo jest ten dokument? Przede
wszystkim dla przedsiębiorców planujących inwestycje w nowe urządzenia, modernizacje
stanowisk pracy lub wdrożenia innowacyjnych rozwiązań, które mają realnie wpłynąć na
bezpieczeństwo pracowników. List intencyjny nie tylko potwierdza gotowość współpracy z
wybranym dostawcą, ale także pozwala ocenić i ograniczyć ryzyko dostaw – zarówno pod
kątem terminowości, jak i zgodności zamówienia ze specyfikacją projektu. Efekt?
Sprawniejszy proces oceny wniosku, większe szanse na uzyskanie dofinansowania oraz
realna poprawa warunków pracy w Twojej firmie.

List intencyjny – kto i kiedy powinien go przygotować?
Typy inwestycji i branże
List intencyjny z dostawcą jest wymagany lub mocno rekomendowany w przypadku
większości projektów dofinansowanych przez ZUS, zwłaszcza gdy dotyczą one zakupu
maszyn, urządzeń lub wdrożenia rozwiązań technicznych poprawiających BHP. Uprawnieni
wnioskodawcy to zarówno mikro, małe, jak i średnie przedsiębiorstwa, które chcą
zrealizować inwestycje w branżach takich jak: produkcja, przetwórstwo spożywcze,
logistyka, budownictwo, a także usługi. Przykładowo, jeśli planujesz zakup wózka widłowego
z systemem detekcji osób, modernizację linii produkcyjnej pod kątem ergonomii czy
wdrożenie systemu monitoringu stanowisk pracy – list intencyjny będzie niezbędny do oceny
realności i bezpieczeństwa realizacji dostawy. Dobrze przygotowany dokument zwiększa
wiarygodność projektu i pozwala komisji oceniającej lepiej zrozumieć relację pomiędzy
wnioskodawcą a dostawcą, co przekłada się na wyższą ocenę formalną i merytoryczną.



Jakie elementy powinien zawierać skuteczny list
intencyjny?
Kluczową rolą listu intencyjnego jest precyzyjne określenie warunków współpracy oraz
minimalizacja ryzyka dostaw. Odpowiednio skonstruowany dokument powinien zawierać:

– Dane stron: pełne dane firmy wnioskodawcy i dostawcy, wraz z adresami i numerami
identyfikacyjnymi.
– Opis przedmiotu dostawy: szczegółowa specyfikacja urządzenia/rozwiązania, które ma być
przedmiotem inwestycji.
– Warunki i terminy realizacji: orientacyjny harmonogram, warunki dostawy, instalacji i
uruchomienia.
– Deklaracja współpracy: potwierdzenie gotowości dostawcy do realizacji zamówienia po
uzyskaniu przez wnioskodawcę dotacji.
– Warunki serwisowe i gwarancyjne: wstępne zobowiązanie do zapewnienia wsparcia po
zakupie.
– Klauzula o niewiążącym charakterze: zaznaczenie, że list nie jest jeszcze umową, lecz
deklaracją intencji.
– Informacje o zgodności z wymaganiami ZUS/BHP: potwierdzenie, że oferowane
rozwiązanie spełnia określone normy i standardy.

Taki list nie tylko ułatwia ocenę wniosku przez ZUS, ale także pozwala na wczesnym etapie
zidentyfikować potencjalne ryzyka związane z realizacją zamówienia – na przykład
opóźnienia, braki w dostępności czy niezgodność parametrów technicznych. Jeśli nie masz
pewności, jak rozmawiać z dostawcą o parametrach pod ZUS, skorzystaj z naszego
przewodnika: Jak rozmawiać z dostawcą o parametrach pod ZUS.

Jak ocenić i ograniczyć ryzyko dostaw w projektach
dotacyjnych?
Ryzyko dostaw to jeden z najważniejszych aspektów, które należy przeanalizować przed
złożeniem wniosku o dotację ZUS. Obejmuje ono zarówno kwestie techniczne (np. zgodność
urządzenia z wymaganiami BHP), jak i organizacyjne (np. terminowość realizacji,
dostępność serwisu, możliwość wymiany lub zwrotu). List intencyjny jest pierwszym krokiem
do ograniczenia tych ryzyk, ale warto pójść dalej.

W praktyce rekomendujemy:

https://openzus.pl/jak-rozmawiac-z-dostawca-o-parametrach-pod-zus/


– Szczegółową weryfikację dostawcy – sprawdź referencje, historię realizacji podobnych
projektów, doświadczenie w obsłudze projektów dotacyjnych.
– Analizę SLA (Service Level Agreement) – ustal z dostawcą minimalne poziomy obsługi,
terminy reakcji na awarie, gwarancje dostępności części zamiennych. Więcej o tym, jak
ustalić SLA z dostawcą przy projekcie ZUS, przeczytasz tutaj: Jaki SLA ustalić z dostawcą
przy projekcie ZUS.
– Zabezpieczenie budżetu na nieprzewidziane wydatki – uwzględnij margines na ewentualne
zmiany cen, inflację czy dodatkowe koszty serwisowe. Jak to zrobić? Zajrzyj do naszego
poradnika: Jak przygotować budżet z marginesem na inflację cen.
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Najczęstsze błędy i na co zwrócić uwagę?
1. Niepełny lub nieprecyzyjny opis przedmiotu dostawy – brak szczegółów technicznych
utrudnia ocenę zgodności z wymaganiami ZUS.
2. Brak potwierdzenia gotowości dostawcy do realizacji zamówienia – niejasne deklaracje
mogą podważyć wiarygodność projektu.
3. Pominięcie warunków serwisowych i gwarancyjnych – brak tych zapisów zwiększa ryzyko
problemów po zakupie.
4. Niezgodność listu z regulaminem konkursu – dokument nie spełnia wymagań formalnych
lub nie zawiera wymaganych klauzul.
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5. Zbyt ogólne lub kopiowane wzory – listy przygotowane bez indywidualizacji nie wzbudzają
zaufania komisji oceniającej.
6. Brak analizy ryzyka dostaw – pominięcie tego aspektu może skutkować opóźnieniami lub
dodatkowymi kosztami.
7. Opóźnienia w pozyskaniu listu – zbyt późne załatwienie formalności może uniemożliwić
złożenie wniosku w terminie.

Praktyczne porady
checklista: Przed wysłaniem listu intencyjnego sprawdź, czy dokument zawiera pełne
dane obu stron, szczegółowy opis przedmiotu zamówienia, orientacyjne terminy,
warunki serwisowe oraz deklarację współpracy po uzyskaniu dotacji.
weryfikacja dostawcy: Oceniaj oferty nie tylko pod kątem ceny, ale także
doświadczenia dostawcy w realizacji projektów dotacyjnych, referencji oraz
elastyczności w zakresie serwisu i gwarancji.
serwis i utrzymanie: Ustal już na etapie listu intencyjnego warunki wsparcia po
zakupie – czas reakcji na zgłoszenia, dostępność części zamiennych, możliwość
przedłużenia gwarancji.

Jak pomaga openzus.pl firmom pozyskiwać dotacje
W openzus.pl zapewniamy kompleksowe wsparcie na każdym etapie pozyskiwania dotacji
ZUS. Zaczynamy od audytu ryzyka – analizujemy Twoje potrzeby, identyfikujemy potencjalne
zagrożenia związane z dostawami i wyborem urządzeń. Następnie przygotowujemy
kosztorys inwestycji, uwzględniając margines na nieprzewidziane wydatki i zmiany cen.
Pomagamy w przygotowaniu kompletnego wniosku oraz wszystkich wymaganych
załączników, w tym profesjonalnego listu intencyjnego z dostawcą. Po uzyskaniu dotacji
wspieramy Cię we wdrożeniu i rozliczeniu projektu, dbając o zgodność z wytycznymi ZUS
oraz bezpieczeństwo Twoich pracowników. Dzięki naszemu doświadczeniu oszczędzasz czas
i minimalizujesz ryzyko niepowodzenia.

Sprawdź również w kontekście dotacji ZUS:
Nie wiesz, jak rozmawiać z dostawcą o parametrach pod ZUS? Skorzystaj z naszego
praktycznego przewodnika: Jak rozmawiać z dostawcą o parametrach pod ZUS.
Chcesz ustalić odpowiedni poziom SLA z dostawcą przy projekcie dotacyjnym? Zajrzyj
tutaj: Jaki SLA ustalić z dostawcą przy projekcie ZUS.
Obawiasz się wzrostu kosztów lub zmian cen? Sprawdź, jak przygotować budżet z
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marginesem na inflację cen: Jak przygotować budżet z marginesem na inflację cen.

FAQ

Czy list intencyjny z dostawcą jest wymagany przy każdym wniosku o dotację ZUS?
Nie zawsze, ale w przypadku inwestycji w urządzenia, maszyny czy systemy
techniczne, dokument ten jest mocno rekomendowany lub wymagany.

Jakie informacje muszą znaleźć się w liście intencyjnym?
Pełne dane stron, szczegółowy opis przedmiotu dostawy, terminy, warunki serwisowe,
deklaracja współpracy i klauzula o niewiążącym charakterze.

Czy list intencyjny zobowiązuje do zakupu?
Nie, jest to deklaracja intencji, a nie wiążąca umowa – jednak zwiększa wiarygodność
projektu w oczach ZUS.

Jak ocenić wiarygodność dostawcy?
Sprawdź referencje, doświadczenie w realizacji podobnych projektów oraz warunki
serwisowe oferowane przez dostawcę.

Co zrobić, jeśli dostawca nie chce podpisać listu intencyjnego?
Warto poszukać innego partnera, który rozumie specyfikę projektów dotacyjnych i jest
gotowy do współpracy na wymaganych warunkach.

Czy openzus.pl pomaga w przygotowaniu listu intencyjnego?
Tak, pomagamy przygotować profesjonalny dokument, zgodny z wytycznymi ZUS i
indywidualnymi potrzebami projektu.

Potrzebujesz wsparcia w przygotowaniu listu intencyjnego lub całego wniosku o dotację
ZUS? Skontaktuj się z nami – openzus.pl to Twój partner od audytu po rozliczenie projektu.
Zyskaj bezpieczeństwo, oszczędność czasu i pewność, że Twój projekt zostanie zrealizowany
zgodnie z wymaganiami ZUS.
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